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 سيناريوهات النشاط: الاعتبارات المالية الأولية للمشاريع الجديدة 

 تعليمات النشاط: 

 قسّم المشاركين إلى فرق وخصص كل سيناريو.  .1

 تشجيع الفرق على مناقشة التحديات وتحليل الحلول المحتملة للاعتبارات المالية الأولية.  .2

 تشارك الفرق رؤاهم وتتعلم من مناهج بعضها البعض. قم بتيسير مناقشة جماعية حيث   .3

 اختتم بتسليط الضوء على النقاط الرئيسية والتأكيد على أهمية التخطيط الدقيق والقرارات المالية الاستراتيجية للمشاريع الجديدة.  .4

 وجمهورك للحصول على تجربة أكثر ملاءمة وإشراكًا. تذكر: قم بتكييف هذه السيناريوهات ونقاط التحليل مع موضوع ورشة العمل الخاصة بك 

 حلم شاحنة الطعام   -: أصدقاء عشاق الطعام 1السيناريو 

 الفريق: سارة وأليكس، عشاق الطعام الشغوفين الذين يحلمون بفتح شاحنة طعام للذواقة. 

 التحدي: مدخرات محدودة، وارتفاع تكاليف المعدات والمخزون، وسوق الشاحنات الغذائية التنافسية. 

ة التكلفة،  التحليل: تحتاج سارة وأليكس إلى تحديد أولويات التكاليف الأولية، والتركيز على المعدات المستخدمة، وتأمين التصاريح في مواقع ميسور
من خلال   وتقديم قائمة فريدة لتبرز. يمكن أن يكون التمهيد والتمويل الجماعي خيارات تمويل مجدية أثناء تحسين مفهومها واختبار طلب السوق

 الأحداث المنبثقة. 

حددت سارة وأليكس فجوة في سوق الطعام الصحي والذواقة في الشوارع. لقد حصلوا على شاحنة طعام مستعملة، وتفاوضوا على تصاريح    ما فعلوه:
 بأسعار معقولة في حديقة عصرية، وطوروا قائمة فريدة من المكونات من مصادر محلية. 

نسبة  قللوا من تقدير تكاليف المخزون الأولية، مما أدى إلى مشاكل في التدفق النقدي في وقت مبكر. كانت أسعارهم الأولية مرتفعة للغاية بال  الأخطاء:
 لحشد وقت الغداء، مما حد من قاعدة العملاء.

ركزوا على سوق متخصصة، وأعطوا الأولوية لحلول فعالة من حيث التكلفة، وشاركوا بنشاط في أسواق   الأشياء التي قاموا بها بشكل صحيح:
 المزارعين لبناء الوعي بالعلامة التجارية. حصلت جودة طعامهم وقائمتهم المبتكرة على مراجعات إيجابية. 

اعرض أحجام حصص أصغر وعروض غداء خاصة لجذب جمهور أوسع. التفاوض على الخصومات المجمعة مع الموردين. ضع في   أفكار التحسين:
 اعتبارك أحداث تقديم الطعام وتقديم خدمات التوصيل لتدفقات إيرادات إضافية. 

ذات الموارد   التعلم الأساسي: يعد تحديد الأولويات وأبحاث السوق والاستراتيجيات الإبداعية لتوفير التكاليف أمرًا بالغ الأهمية للمشاريع الجديدة
 المحدودة. 

 ثنائي تطوير التطبيقات  -: رواد التكنولوجيا 2السيناريو 

 الفريق: مارك وإميلي، طالبان بارعان في التكنولوجيا لديهما فكرة رائدة لتطبيق الهاتف المحمول. 

 التحدي: ارتفاع تكاليف التطوير، وتهديدات المنافسين المحتملة، والحاجة إلى التسويق واكتساب المستخدمين. 
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لة. قد  التحليل: يمكن لمارك وإميلي التفكير في البحث عن تمويل مستثمر في مرحلة مبكرة أو المشاركة في حاضنات/مسرعات للإرشاد والمنح المحتم
لفة مثل  للإطلاق الأولي واستخدام قنوات التسويق المجانية أو منخفضة التك(  MVPيكون التركيز على الحد الأدنى من المنتجات القابلة للتطبيق )

 وسائل التواصل الاجتماعي أمرًا بالغ الأهمية. 

مع  أنشأ مارك وإميلي إصدارًا أساسياً من تطبيقهما مع مدخراتهما المحدودة وأطلقاه على متجر التطبيقات. تفاعلوا بنشاط مع المستخدمين لج  ما فعلوه:
 الملاحظات والتكرار على الميزات. 

إلى بعض الميزات   MVPلقد بالغوا في تقدير اكتساب المستخدم من خلال التنزيلات العضوية، مما أدى إلى بطء النمو الأولي. يفتقر  الأخطاء:
 الرئيسية التي يطلبها المستخدمون. 

ركزوا على أفضل لاعب من أجل الإطلاق السريع وأعطوا الأولوية لملاحظات المستخدمين من أجل التحسين.   الأشياء التي قاموا بها بشكل صحيح:
 ساعد وجودهم النشط على وسائل التواصل الاجتماعي في توليد الضجة وجذب المستثمرين المحتملين. 

تطوير شراكات مع العلامات التجارية أو المؤثرين ذوي الصلة للإعلان والترويج داخل التطبيق. ضع في اعتبارك فرض رسوم مميزة   أفكار التحسين:
 على ميزات التطبيق المحددة أو تقديم خيارات اشتراك متدرجة. 

في مجال   التعلم الرئيسي: يمكن أن يساعد فهم خيارات التمويل، والتركيز على أفضل لاعب، والاستفادة من الشراكات الاستراتيجية الشركات الناشئة
 التكنولوجيا على الانطلاق. 

 ثورة المجوهرات المستدامة  - : الحرفيون الواعون بيئيًا 3السيناريو 

 الفريق: لورا ودانيال، فنانان واعيان بالبيئة مع رؤية لإبداعات المجوهرات المعاد تدويرها. 

 التحدي: الحصول على مواد مستدامة، وتحقيق التوازن بين الممارسات الأخلاقية والقدرة على تحمل التكاليف، والوصول إلى سوق متخصصة. 

المواد، والاستفادة من المنصات  التحليل: يمكن لورا ودانيال الدخول في شراكة مع مراكز إعادة التدوير المحلية، والتفاوض على خصومات كبيرة على 
للوصول إلى المستهلكين المهتمين بالبيئة. يمكن أن يكون التمهيد من خلال حملات المبيعات الأولية والتمويل الجماعي التي   Etsyعبر الإنترنت مثل 

 تركز على مهمة الاستدامة الخاصة بها خيارات تمويل مناسبة. 

لورا ودانيال على مواد معاد تدويرها من المراكز المحلية وصنعتا قطع مجوهرات فريدة بأقل قدر من المعالجة. باعوا منتجاتهم عبر   ما فعلوه: حصلت
 الإنترنت وفي الأسواق المنبثقة الأخلاقية.

  تفتقر منصتهم عبر الإنترنت إلى أوصاف واضحة للمنتجات وصور عالية الجودة، مما يؤثر على المبيعات. لقد قللوا من قيمة إبداعاتهم بسبب الأخطاء:
 الخوف من المنافسة من بدائل أرخص. 

ركزوا على الاستدامة والممارسات الأخلاقية، بما يتماشى مع طلب المستهلك المتزايد. كان لتصميماتها الفريدة   الأشياء التي قاموا بها بشكل صحيح:
 ونهجها المصنوع يدوياً صدى لدى العملاء المهتمين بالبيئة. 

استثمر في التصوير الفوتوغرافي الاحترافي للمنتج ونسخة مقنعة من موقع الويب. التعاون مع العلامات التجارية المستدامة الأخرى   أفكار التحسين:
 للترويج المتبادل والوصول إلى جمهور أوسع. إجراء أبحاث السوق لتحديد التسعير الأمثل بناءً على القيمة ووضع العلامة التجارية. 

هداف السوق  التعلم الأساسي: يمكن أن تكون مبادرات الاستدامة فعالة من حيث التكلفة مع الحيلة، والشراكة مع المنظمات ذات التفكير المماثل، واست
 المناسب. 
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 استوديو اليوغا عبر الإنترنت  -: عشاق اللياقة البدنية 4السيناريو 

 الفريق: مايا وعمر، مدربان خبيران في اليوغا مع خطة لجلسات مباشرة عبر الإنترنت. 

 التحدي: بناء منصة سهلة الاستخدام، وتحقيق التوازن بين الاشتراكات بأسعار معقولة مع مدفوعات المدرب، وجذب العملاء والاحتفاظ بهم. 

ما التجارية  التحليل: يمكن لمايا وعمر الاستفادة من منصات اللياقة البدنية الحالية عبر الإنترنت مع ميزات الاشتراك في البداية، مع بناء علامته
 وجمهورهما. يمكن أن يؤدي التعاون مع المدربين الآخرين لتقديم عروض متنوعة وتقديم فترات تجريبية مجانية إلى جذب العملاء. 

دخلت مايا وعمر في شراكة مع منصة اليوغا الحالية عبر الإنترنت، والاستفادة من قاعدة المستخدمين وميزات الاشتراك. قدموا جلسات   ما فعلوه:
 يوغا حية متنوعة واهتمامًا شخصياً للطلاب. 

  تعتمد فقط على تسويق المنصة، مما يحد من الوصول إلى الجمهور الحالي للمنصة. لم يقدم هيكل التسعير الخاص بهم سوى القليل من التمايز الأخطاء:
 عن المدربين المعتمدين عبر الإنترنت. 

استخدموا حل منصة فعال من حيث التكلفة لإطلاق أعمالهم بسرعة. جذبت خبرتهم ونهجهم الشخصي الطلاب   الأشياء التي قاموا بها بشكل صحيح:
 المخلصين والمراجعات الإيجابية. 

تطوير منصتهم الخاصة عبر الإنترنت ذات العلامات التجارية مع ميزات فريدة مثل المنتديات المجتمعية وخطط اليوغا الشخصية.   أفكار التحسين:
  الاستثمار في حملات التسويق عبر وسائل التواصل الاجتماعي المستهدفة لجذب عملاء جدد. تقديم ورش عمل وخلوات متخصصة لزيادة الإيرادات 

 والتمايز. 

لبدنية عبر  التعلم الأساسي: يعد استخدام الموارد الحالية، وتقديم خيارات اشتراك متدرجة، وإنشاء عرض قيمة قوي أمرًا أساسياً لمشاريع اللياقة ا
 الإنترنت. 

 خدمة إصلاح الأحياء  -: أبطال المجتمع 5السيناريو 

 الفريق: أنطونيو وماريا، عمال ماهرون يهدفون إلى تقديم خدمات الإصلاح المحلية. 

 التحدي: بناء الثقة والسمعة، وإدارة التكاليف التشغيلية مثل النقل والأدوات، والتنافس مع الشركات القائمة. 

لتسويق  التحليل: يمكن أن يركز أنطونيو وماريا على الخدمات المتخصصة، وبناء شبكات الإحالة من خلال مشاركة المجتمع المحلي، والاستفادة من ا 
 متبادلة.  الفعال من حيث التكلفة مثل النشرات ومجموعات وسائل التواصل الاجتماعي في الأحياء. يمكن أن يقدم التعاون مع الشركات المحلية منافع

  بنى أنطونيو وماريا سمعة محلية قوية من خلال الإحالات الشفهية والتطوع في المناسبات المجتمعية. قدموا تقديرات مجانية وأسعار شفافة  ما فعلوه:
 لخدماتهم. 

  اعتمدوا فقط على النقل الشخصي، والحد من منطقة خدمتهم وزيادة التكاليف التشغيلية. جعل افتقارهم إلى التواجد عبر الإنترنت من الصعب الأخطاء:
 على العملاء المحتملين العثور عليهم. 

بنوا الثقة وحسن النية داخل المجتمع، مما أدى إلى تكرار الأعمال والإحالات. أكسبهم تركيزهم على الشفافية   الأشياء التي قاموا بها بشكل صحيح:
 والتسعير العادل ولاء العملاء. 
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استثمر في الدراجات أو وسيلة نقل موفرة للوقود لتغطية خدمة أوسع. قم بإنشاء موقع ويب بسيط أو ملف تعريف عبر الإنترنت مع   أفكار التحسين:
 معلومات الاتصال وأوصاف الخدمة. الشراكة مع الشركات المحلية لتقديم خدمات إصلاح مخفضة لعملائها. 

كتساب  التعلم الأساسي: يمكن أن يساعد بناء ثقة المجتمع والتخصص المتخصص واستراتيجيات التسويق الذكية المشاريع القائمة على الخدمات على ا
 موطئ قدم. 

 


